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The Flexible Contract of Work at Home (Concept and Problems): A 
Comparative Study in Jordanian Law and International Labor 

Organization Conventions 

 

Dr. Ausid Hasan Al- Dniabat 

Dr. Basel Al-Nawaisah 

Abstract 

The contract of work at home is an innovative form of telework, which in 
turn is a form of flexible work contracts. The feature of the flexibility of a work 
contract at home means that it is to be implemented in a spatial setting that is far 
from the usual workplace location of the house as a residential place. This 
articles discusses the concept of a domestic work contract, its definition and 
evaluation of its idea and legal organization on the one hand, and its legal 
problems on the other, in light of the Jordanian legislator's regulation of its 
provisions as an application of flexible work compared to the International 
Labor Organization conventions in this concern. 

The researchers have reached the conclusion that the regulation of the 
Jordanian legislator for this type of contracts has created legal problems that 
were indispensable if the legislator remedied them initially; some related to the 
requirement of writing, making it a formal contract in the departure of the public 
rules, and some related to the obligation of the employer to transfer the worker 
to the flexible work system if some conditions are met in violation of the 
convention nature of this form of work. Other problems are related to the nature 
of the worker dependency relationship to the employer, as a distinct criterion for 
the work contract, in light of the failure of the standard of dependency in its 
traditional conception to interpret that relationship, the matter that makes the 
researcher recommend re-regulation of this contract. 
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Substantive and Procedural Safeguards for the Disqualification of 
Arbitrators under the Jordanian Law: A Comparative Study 

 

Prof. Dr. Mosleh Tarawneh 
Dr. Zaid Al-Majali 

 

Abstract 

It is a fundamental principle in arbitration, whether national or international, 
that every arbitrator must be and remain independent and impartial of the parties 
and disputes. In addition, an arbitrator bears an ongoing duty of disclosure that 
requires him/her from the moment that he/she is considered to be sitting as 
arbitrator until the end of the proceedings to disclose to the parties all 
circumstances that may give rise to reasonable doubts regarding his/her 
independence or impartiality.  

These principles are embodied in Article (15/C) of the Jordanian Arbitration 
Law No. 31 of 2001 as amended in Law No. (16) of 2018.    

Disclosure constitutes the cornerstone of the arbitrator‟s duty to be and 
remain independent and impartial. This duty is a condition for the validity of the 
constitution of the arbitral tribunal and a prerequisite for a party‟s right and 

power to challenge and disqualify the appointment of the alleged dependent and   
partial arbitrator.  

This research examines the independent, impartiality and disclosure duties 
of an arbitrator through the examination of the disqualification legal regime of 
the Jordanian arbitration law as set out in Articles 17 and 18 of the Jordanian 
Arbitration Law No. 31 of 2001 as amended by law No. 16 of 2018. 

The research deals with the legal action of the disqualification of an 
arbitrator from both substantive and procedural aspects. It defines the concept of 
disqualification, identify the concepts of independence, impartiality and 
disclosure and clarify all procedural requirements of disqualification including: 
who can submit an application to disqualify an arbitrator? How and to whom 
should the application be submitted? What are the powers of the arbitral tribunal 
in relation to the referral of the disqualification application? What are the effects 
of the Court of Appeal‟s decision disqualifying an arbitrator on the constitution 

and the arbitration procedures including the arbitral award? 
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ground, at any rate in this class of case, that there is a contract between the parties and the 
arbitrator or arbitrators appointed under a contract and that his or their services are rendered 
pursuant to that contract. “As explained by the Cour de cassation in a judgment delivered in 
1972 in the Consorts Ury case in France, “[t]he appointment of each arbitrator is not a 
unilateral act, even when initiated by one party alone. [It] results from the common intention of 
the parties, who take into account the qualities of the person whom they call upon to judge their 
dispute”. Similarly, in Raffineries de Homs, the Paris First Instance Court decide that “[a]n 
arbitrator –who is a judge, not a representative of the party that appointed him- must derive his 
judicial powers from a single, common manifestation of the intentions of the parties to the 
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Admittedly, the arbitrator is bound to comply with [the] arbitration agreement and rules that the 
parties have adopted, but the parties are not allowed to go so far as to give him instructions on 
the manner in which he is to conduct the proceedings. Less still in relation to the direction or 
content of his decision.  

6- The UK Supreme Court in the case of Jivraj v. Hashwani- added: [t] dominate purpose of 
appointing an arbitrator is the impartial resolution of dispute between the parties in accordance 
with the terms of the agreement and, although the contract between the parties and the 
arbitrators would be a contract for the provision of personal services, they were not personal 
services under the direction of the parties.     
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The Predicament of the Obligation to  

Disclose Information and the Right of the Company to 

 Withhold it in the Jordanian and the Saudi Legislations 

 

Dr. AbdulSalaam Auad Al-Rjoob 

Dr. Adnan Saleh Al-Amer 

 

Abstract 

The disclosure of information plays an important and pivotal role in 
commercial speculation associated with the company's securities, which are 
conducted through the financial markets. The disclosure helps in indicating the 
true financial position of the company to each of the dealers of these securities 
and those interested in them or the state alike. Therefore, multiple legislations 
have obliged companies to disclose sufficient and necessary information about 
these securities, and to announce this information and make it available to all 
parties involved. This is intended to increase the confidence of the beneficiaries 
on the one hand, and improve the efficiency of financial markets in order to 
operate in a balanced and equitable manner on the other hand. 

Although it is presumed to disclose all information that indicates the true 
financial position of the company, there is some confidential information that 
disclosure of which would be harmful to the company and its financial position. 
This study is intended to clarify the permissible limits of information that the 
company issuing the securities must disclose, against the information that the 
company has the right to withhold for reasons of confidentiality. This study also 
aimed at clarifying the possibility of establishing a balance between the public 
and those dealing with these securities, and between the company and its 
obligation to this right. This study was also designed to clarify the laws used in 
comparative legislations, Jordan and Saudi Arabia in particular, to compare 
between the right of investors to access all information and the right of the 
company to withhold some information. Finally, based on the results obtained, a 
set of conclusions and recommendations were given. 
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The Attitudes of the Political Party Activists towards the Security 
Apparatuses' Handling of the Protests in the Jordanian Society 

 

Dr. Amal Ashoor 
 

Abstract 

The study aimed to identify the attitudes of the political party activists 
towards the security apparatuses' handling of the protests in the Jordanian 
society. To achieve the objectives of the study, a questionnaire was developed as 
a main tool for collecting data. The study was conducted by a sample of (600) 
active party members who were selected in the sample method by the members 
present and participating in the activities of the movement during the period of 
this study. The data were analyzed using descriptive statistical methods, one-
way ANOVAs, and T-test for independent samples. 

The study reached the following results: 

1. The attitudes of the political party activists towards the treatment of the 
security apparatuses with the demanding protests in the Jordanian society 
were positive and high. 

2. There are statistically significant differences in the attitudes of the political 
party activists towards the treatment of the security apparatuses with the 
demanding protests in the Jordanian society due to the variables of (gender, 
age, educational level, place of residence, attitudes of the ideological 
party). 

3. There are no statistically significant differences in the attitudes of the 
political party activists towards the treatment of the security apparatuses 
with the demanding protests in the Jordanian society due to the variable 
status of the parties. 

The study recommended a number of recommendations, the most important 
of which are: the necessity of developing the awareness of party activists about 
the role of the public security apparatus "permanently and continuously to 
counter any attempts to tamper with Jordan's security and stability from any 
side, whether internal or external. 

KeyWords: Trends, Party Activists, Security Services, Protests and Demands. 
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Objection to the Execution of the Collectible Bonds Before the Execution 
Department and its Effects Under the Jordanian Execution Law 

 
Dr. Ausid Hasan Al- Dniabat 

Dr. Basel Al-Nawaisah 

  
Abstract 

The Jordanian legislator has tried to strike a balance between the interest of 
the applicant and the interest of the enforcer against him. It has attributed to the 
official bond, the ordinary bond as well as negotiable commercial papers the 
status of the executive bond collectable directly by the Execution Department, 
but at the same time, it allowed the enforcer against him the right to object this 
execution. The official bond can be objected to by claiming forgery or claiming 
payment in whole or in part. As for the ordinary bond and commercial papers, it 
can be contested by denying the signature or claiming forgery or claiming 
payment in whole or in part. 

When examining the legal effects of these methods of objection, it appears 
that the legislator distinguished in relation to the allegation of forgery between 
whether the bond was official or was ordinary; however, the same effect occurs 
in case of alleged payment between both bonds, 

As for denying the signature, it will only be effective in relation to the 
ordinary bonds and commercial papers but not the official bonds. The legislator 
was unsuccessful in some of its assumptions, and that it ignored many of the 
objections that could be directed to the same bond or to the right recorded 
therein. The research argues that, the enforcer against him should be allowed to 
deny the debt for any reason as long as there are serious reasons  for objection, 
without jeopardizing the sanctity of the execution process. 
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Contraire à la vérité à l'exactitude. 
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The Rules of the Work Road Accident in the Jordanian Legislation:  

A Comparative Study 
Dr. Yaser Abdelhadi Albustanji  

 

Abstract 

Despite the evolution in work mechanisms, technology and means of 
transport, the pursuit to reduce all forms of occupational injuries and related 
incidents remain the primary challenges facing workers and employees at their 
place of work. 

This has prompted international health and labor watchdogs and 
organizations to consider occupational injuries as an epidemic that must be 
eliminated or reduced. 

Sustained efforts pushed for the formulation of legislation and laws offering 
protection and insurance against such risks. 

This study seeks to highlight one of the most significant, and potentially the 
most serious, form of occupational injuries that is accidents on the way to work 
(commuting accidents). 

The study examines the issues arising from having different and multiple 
legal texts governing this issue and the implications thereof on court decisions. 

This study addresses this type of occupational injuries (commuting 
accidents), its concept, legal framework, and provides insight into its legal 
aspect before offering conclusions and recommendations. The study concludes 
that there is a pressing need to enshrine commuting accidents and relevant 
provisions in laws rather than instructions and regulations that are subject to 

change and modification  

Keywords  Commuting accidents, Occupational injuries, Workers, Commuting, 
Workplace 
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The Degree to which Jordanian University Professors Value Intellectual 

Extremism as a Closed Operational System 
 

Dr. Tareq Zyad Abu Hazeem 

Dr.  Hadi Abdellatif Alnsour 
 

Abstract 
The study aims to dismantle the structure of the operational pattern of 

intellectual extremism as a major determinant of extremism from university 
professors’ perception. The sample of the study is selected randomly and 

consists of 258 faculty members from Jordanian universities. To achieve the 
objectives of the study, a questionnaire of five dimensions is designed as 
follows: causes (equilibrium), incubating environment (boundaries), operational 
dimension (adaptation), fate (stability), and treatments. The questions of the 
study are derived from these dimensions where the first one is concerned with 
the intellectual extremism as a closed operational system; the second one is 
related to causes; the third one is related to evaluating the incubating 
environment and operational dimension; the forth is related to results; and the 
last one concern solutions. The data is collected from the random sample 
through the questionnaire, which its validity and reliability were verified earlier. 
The analysis and evaluation of the results demonstrate an existence of strong 
relationships and statistically significant correlations between the dimensions of 
the study. Also, the results indicate that the overall score of the scale is high and 
that there is strong evidence that the pattern of intellectual extremism is a closed 
system in operational terms. Finally, a set of recommendations are given, the 
most prominent of which is the need to dismantle the intellectual incubators of 
extremism, by opening the state to society and consolidating the values of 
justice and equality. 
Keywords: Intellectual extremism, closed operational style, faculty members. 
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The Defense by the Public Order as a Barrier to the Application of a 
Foreign Law According to the Jordanian Law- A Comparative Study 

Dr. Jihad M. Al-Jarrah 

 

Abstract 

The public order conducts the sentry role to guard the values and interests of 
the public through protecting rules of law not to be compromised, thus, the idea 
of the public order plays a functional role, intending to achieve the preceding 
purpose. However, this idea is originally the same, either at the level of local 
laws or the laws of foreign sense, therefore, its estimation is left to the trial 
judge in both cases. The significance of this idea and its impact would be 
distinct in either way. On the level of local laws, operationalizing this idea leads 
to nullity of any agreement that contravenes it, whereas on the level of private 
international law, it leads to discarding the applicable law through the Jordanian 
attribution rule. Article 29 in the Jordanian civil law was provided with this 
content. However, this article has been deficient and ambiguous, therefore, this 
research would replenish through answering a number of questions. Some of the 
most important ones are: What is the law that could replace the discarded law? 
Would the law be excluded entirely or just the unlawful part? Would 
opertionalizing this inducement subjects to the extent of linking the dispute or 
one of its parts with Jordanian legal regime? 

In order to achieve the foregoing objectives, we divided this research into 
two sections. The first was allocated to the disparity of the inducement essence 
of public order in private international law, whereas the second section points 
out the effects of inducement of the public order. 

What mentioned before was a comparative study with other legal relations 
which contain foreign elements, viewed to benefit from them whenever possible. 

Keywords: Public Order, Attribution Rules, Discarding Foreign Law, 
Replacement Effect. 
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Recommandations: 

Pour atteindre ces résultats, nous recommandons ce qui suit : 

a) Nous souhaitons que le législateur jordanien introudire une disposition en 
droit commercial ou en droit civilpermettant aux parties du litige de 
convenir de la loi applicable ou du choix du droit commercial international 
et des coutumes afin de trancher leur litige,a défaut de ce choix, le juge 
applique les regles du droit commercial international et des coutumes. 

b) Nous souhaitons également que le gouvernement jordanien signe des 
accords qui unissent les règles du commerce international telles que la 
Convention de Vienne sur sur les ventes internationales à laquelle elle n'a 
pas encore adhéré, ainsi que la Convention d'Ottawa sur le crédit-bail et les 
conventions émanant de la Conférence de La Haye de droit international 
privé. 

c) Nous souhaitons que la jurdictionjordanienne donne la priorité à 
l'application des règles matérielles, qu'elles soient locales ou internationales, 
aux différends économiques et commerciaux transfrontaliers, à condition 
que ces règles soient conformes aux attentes des parties, assurent la sécurité 
juridique, ne violent pas les exigences de l'ordre public national ou 
international qui sont applicables. 

d) Nous incitons les États, en particulier les États arabes, à adopter les 
conventions et principes d'Unidroit, de l'Organisation mondiale du 
commerce, de l'Organisation de l'aviation civile internationale et de la 
Conférence de La Haye de droit international privé, ainsi que les efforts 
déployés par la Chambre de commerce internationale pour normaliser les 
termes et pratiques du commerce international. 
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Conclusion: 

Après avoir préparé cette étude, nous trouvons un certain nombre de résultas 
et de recommandations, comme suit : 

 Résultats 

Les résultasles plus importants de cette étude sont les suivantes : 

a) Les réglesmaterilles constituent un système juridique prévoyant la 
disponibilité d'une organisation et une règle, ce qui signifie que les règles 
matérielles, quelle que soit leur source, sont reconnues comme étant de 
nature juridique. 

b) Les présentes règles ne s'appliquent qu'aux différends de caractère 
international entrant dans leur champ d'application. 

c) Les règles matérilles ont priorité dans l’application des règles de conflit de 
lois quant le litige releve le commerce international. 

d) Le juge jordanien devant le silence de loi applique directement au litige les 
règles matérielles jordaniennes, qu'elles soient nationales ou 
internationales, telles que les conventionsapprouvées par la Jordanie et 
contenant des règles objectives sur le conflit, sans référence aux règles de 
conflit, relatives aux relations économiques et commerciales 
transfrontalières. 

e) En l'absence de telles règles, onaconclu aussi que le juge applique les règles 
matérielles internationales qui font partie du droit du commerce 
international ou celles qui figurent dans les conventions internationales 
lorsqu'elles ont été choisies par les parties ou font partie du droit applicable 
établi par les règles de conflit jordaniennes. 

f) Si le juge constate qu'il existe des règles internationales objectives et que 
ces règles ne font pas partie du droit jordanien ni du droit applicable selon 
les règles du conflit jordanien, et que les parties n'ont pas choisi les règles 
juridiques régissant explicitement ou implicitement leurs relations 
juridiques, on a conclue que le juge devrait appliquer ces règlesà la 
condition que les règles protégeant la partie faible tant dans la loi 
jordanienne que dans la loi étrangère designantparles règles de conflit du 
for, en plus de tenir compte des attentes des parties ainsi que de la sécurité 
juridique et des lois de la police nationale et étrangère. 
 

Léna Gannage, Le contrat sans loi en droit international privé, Electronic journal of 
comparative Law, vol. 11.3 (Décembre 2007), p. 29-30.  
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pas choisi les règles juridiques régissant les contrats entre elles. Et aussi, rien 
n’exige, pour les appliquer, qu’une loi compétente soit designéepar la 
méthodedesrégles de conflit et que ces règles soient élaborées pour cette loi. 
C’est peut-être parce que ces règles ont priorité dans l’application des règles de 

conflit, le juge doit tenir compte des attentes des parties et des exigences de la 
sécurité juridique, ainsi que des lois de police nationales et étrangères à 
appliquer. L’application de ces règles faciliterait l’application des dispositions, 

car les divers tribunaux de différents États appliqueraient les mêmes règles 

matérielles universelles dans les domaines commercial et économique(1)  

Conformément à ce qui précède, la Cour de cassation jordanienne a déclaré 
que "le dépôt du montant auprès de la société d’échange au Koweït n’est pas 

considéré comme transféré sur son compte privilégié par la Société nationale 
d’échange à Amman, comme le transfert prévu à l’article 996 du Code civil. 
Celui-ci est considérécomme un acte de transfert d’argent d’une institution 

financière d'un pays à une autre institution d'un autre pays régi par les coutumes 
et les habitudes commerciales. Dans ce cas là, l’institution financière transférée 

à l’argent est tenue de fonctionner pour le bénéficiaire à la demande ou à l’heure 

convenue2. Sur la base de ce jugement, le juge jordanien a appliqué les usages et 
coutumes du commerce régissant un contrat de transfert d’argent d’un pays à 

l’autre, sans même indiquer si la loi jordanienne l’ordonnait ou non d’appliquer 

de tels us et coutumes, sans préciser si les parties avaient choisi ces usages. 
Cette disposition crée un précédent en reconnaissant que les règles matérielles 
applicables aux différends commerciaux internationaux sont inhérentes à leur 
application, ce qui n’exige pas le recours aux règles de conflit. Le juge 

l’applique ici au cas où les parties ne choisiraient pas la loi applicable à leurs 
litiges. 

Cette affaire reflète ce qui a été réglé par la juridiction français lorsque 
celui-ci a reconnu les dispositions relatives à l'arbitrage étranger découlant de 
l'application d'habitudes douanières et commerciales et a décidé qu'il n'y avait 
pas de censure des tribunaux pour appliquer ces règles3

. C’est sans aucun doute 

un aveu explicite de la primauté de l’application de ces règles. 

                                                
(1) Paul SchiffBerman, Le nouveau pluralisme juridique, Revue internationale de droit 

économique, (2013/1/ t. XXVII), p. 245. 
(2) Cour de cassation - Jugements civils - Appel no 1378 - Judiciaire 1992 - Numéro de page 

347, Publications du East Law Network.  
http://www.eastlaws.com/AhkamView.aspx?I=98885#235352 

(3) Cour de cassation, chambre civile 1, du 7 janvier 1992, 87-19319, inédit. Cour de 
cassation, chambre civile 1, 22 octobre 1991, Rev. Crit, 1992, p.113, note Oppetit. Cour 
de cassation, chambre civile 1, du 6 janvier 1987, voir https://www.legifrance.gouv.fr. 
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c. des éléments de preuve externes tels que ceux tirés du lieu de conclusion ou 
du lieu d'exécution(1). 

En revanche, si la loi de l'État du juge ne contient pas le sensgeneral de la 
notion de règles juridiques ou si elle ne prévoit pas explicitement que les parties 
peuvent s'entendre sur le choix des règles et des usages du droit commercial 
international, elles ont néanmoins choisi expressément ou implicitement des 
règles objectives ne relevant pas de la loi du juge qui a la competence pour 
trancherle litige. Dans une telle hypothèse, j'estime que le juge doit respecter 
leur volonté conformément au principe du droit des contrats du contrat 
(pactasuntservanda). L'application de ce principe ne devrait pas être absolue, 
mais devrait être limitée par le respect des règles relatives à l'ordre public et des 
règles juridiques protégeant la partie faible(2). 

Il convient de noter que le juge jordanien applique également des règles 
matérielles étrangères sur la base de l'idée d'attribution totale (l'idée est 
d'appliquer le droit étranger établi par les règles de conflit sur toutes les règles, 
que ses règles soient liées aux lois de police ou aux règles de droit général ou à 
ses règles matérielles) lors du recours à une approche basée sur lesrégles de 
conflit pour déterminer le droit applicable aux litiges économiques et 
commerciaux. 

Si les parties ne choisissaient pas de règles matérielles pour résoudre leur 
différend, le juge appliquerait-il les règles matérielles propres à un État tiers ou 
devrait-il appliquer les règles de conflit afin de déterminer la loi pertinente? La 
réponse à cette question sera à travers ce qui suit. 

 

C. Particularisme des règles matérielles 

Une personne peut indiquer pourquoi le juge n'applique pas par lui-même 
les usages et coutumes en matière de commerce international si les parties ne 
choissent pas aucun regles à appliquer à leurs propres litiges, que leur législation 
l'exige ou non. 

En théorie, rien n’empêche le juge d’appliquer les règles matérielles aux 
différends commerciaux internationaux, que ses lois l’obligent ou non de le 
faire, en raison de leur autoapplication, qu’il les applique lui-même si le 
différend est lié à l’économie et au commerce international et les parties n’ont 

                                                
(1) Nour Al-Hajaya, La loi applicable à l'objet du différend soumis à l'arbitrage, Revue 

jordanienne de droit et de science politique, vol. 3, n ° 3,( juillet 2011), (en arabe) p. 81. 
(2) Voir l'article 1 des Principes relatifs au choix de la loi applicable aux contrats du 

commerce international de la Conférence de La Haye de droit international privé, 2015. 
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B. Règles matérielles qui ne font pas partie du droit du juge 

De nombreuses règles juridiques ne faisant pas partie du droit du juge qui 
examine le litige existent. Si les parties choisissent l'une de ces règles pour 
résoudre un différend entre elles, qu'il s'agisse d'un contrat commercial 

transfrontalier, le juge applique-t-il ce que les parties choisissent de respecter  
En fait, cette question ne se pose pas dans le cas où le droit national autorise 

implicitement les parties à choisir librement des règles de droit relatives à l'objet 
de leur différend sans préciser ces règles uniquement par les seules règles des 
États. Dans une telle éventualité, il applique les règles matérielles émanant de 
sociétés qui ne constituent pas des États, comme dans le cas de la communauté 
marchande, qui a créé les règles du droit commercial international pour la 
généralité de la notion de règles juridiques(1). 

La nature problématique de l'application de règles matérielles qui ne font 
pas partie du droit national n'est pas soulevée si les lois stipulent expressément 
le droit des parties de choisir les règles du droit commercial international, telle 
qu’est prévuepar l’article 4 de la loi bahreïnite n ° 6 de 2015 sur les conflits de 
lois en matière civile et commerciale avec des éléments étrangers. Cet article 4 
stipule que "les parties peuvent convenir du choix de la loi applicable ou du 
choix du droit commercial international et des coutumes(2). 

En autorisant les parties à choisir les règles matérielles internationales 
d’appliquer à leur litige par le législateur national, il est problématique dans une 
situation où les parties n’ont pas expressément exprimé le choix des règles 
matérielles afin de régler leur litige.  Le juge applique-t-il des règles matérielles 
qui n'appartiennent pas à sa loi en extrayant la volonté tacite des parties? Je crois 
que rien n'empêche le juge d'extraire la volonté implicite des parties de choisir la 
loi applicable à l'objet de leur litige en se fondant sur plusieurs considérations 
dont les plus importantes sont les suivantes : 

a. analyse matérielles de l'objet du différend et identification des circonstances 
de la situation. 

b. preuves subjectives des parties au conflit ou de celles découlant de l'objet du 
différend. 

                                                
(1) Parmi les lois qui mentionnent l’expression des règles juridiques figure la loi jordanienne 

sur l’arbitrage dans son article 36, paragraphe (a), qui stipule que "le tribunal arbitral 
appliquera les règles juridiques convenues par les parties à l’objet du différend". 

(2) Loi n ° 6 de 2015 sur les conflits de lois en matière civile et commerciale comportant un 
élément d'extranéité, Journal officiel n ° 3217 du 9 juillet 2015. 
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 Par exemple, si un juge jordanien souhaite appliquer la convention de 
Montréal de 1999 à un différend relatif au contrat de transport aérien 
international, et la Jordanie est sans aucun doute une partie à cette convention, il 
est tenu de vérifier les conditions d'application de cette convention pour garantir 
que le conflit a un caractère international.Le contrat de transport aérien 
international est considéré comme conforme à la Convention si le transport entre 
les points de départ et la destination finale conformément au contrat conclu entre 
les parties se fait soit sur le territoire de deux États parties soit sur le territoire 
d’un État partie, qu’il y ait eu ou non une interruption du transport ou le transfert 
d’un aéronef à un autre si'il existait un point d'arrêt convenu sur le territoire d'un 
autre État même si cet État n'était pas partie à la Convention. Les transferts 
internationaux aux fins de la Convention de Montréal ne sont pas considérés 
comme des transferts entre deux points situés sur le territoire d'un État partie 
sans une escale convenue sur le territoire d'un autre État(1). Si une telle condition 
existe, le juge dont l'État est partie à cette convention appliquera les dispositions 
de la convention de Montréal au conflit directement sans se référer aux règles du 
conflit. 

Le juge applique également les règles matérielles qui sont à la source de la 
coutume si ses lois l’exigent. Par exemple, l'article 170 de la loi jordanienne sur 
le commerce maritime n ° 12 de 1972 dispose que "le juge applique 
normalement le lieu ou les coutumes publiques à tout ce qui n'est pas prévu dans 
l'accord et dans la loi." 

Il se fonde également sur l'article 103 de la Constitution jordanienne, qui 
dispose que "les tribunaux ordinaires exercent leur compétence devant les 
tribunaux judiciaires et pénaux conformément aux dispositions de la législation 
en vigueur dans le Royaume. C'est en matière de statut personnel des étrangers 
ou dans les affaires juridiques et commerciales qui ont gouverné la coutume 
dans la pratique internationale d'appliquer la Loi d'autres pays". Nous estimons 
que le juge jordanien est tenu d'appliquer la coutume dans la coutume 
internationale qui fait référence à l'application du droit d'un autre pays et de ses 
dispositions en matière de commerce entre étrangers si le concept de loi d'un 
autre pays est élargi pour inclure les règles internationales relatives au 
commerce international. J'aimerais certainement élargir l'interprétation de cette 
disposition constitutionnelle pour inclure l'application des normes commerciales, 
qui constituent une source importante du droit commercial international, aux 
différends commerciaux internationaux afin de promouvoir la coopération 
internationale dans le domaine du commerce international. 

                                                
(1) Deuxième paragraphe de l'article 1 de la convention de Montréal de 1999. 
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à autoriser le conciliateur, décider de l’objet du litige conformément aux règles 

de justice et d’équité sans se conformer aux dispositions de la loi." 

En vertu de ces pouvoirs étendus, notamment si l'arbitre est autorisé à régler, 
l'arbitre joue un rôle constructif dans la création de règles objectives. L'arbitre, 
donc, peut proposer des solutions realistesdans le cadre du différend au regard 
du droit commercial, ce qui établit des règles qui contribuent à la mise en place 
d'un véritable système général de droit commercial International. Si souvent 
l'arbitre n'exerce pas un rôle créateur quant aux règles matérielles applicables au 
litige, il s'efforce au moins de les découvrir. Par exemple, dans le domaine des 
contrats, il applique les principes de droit les plus importants, tels que le 
principe de force obligatoire des contrats, le principe de bonne foi, le principe de 
l'équilibre des contrats et d'autres principes juridiques. 

 

3. Le fondement de l'application des règles matérielles par le juge 
jordanien  

L’application du juge aux règles matérielles tirées des sources citées 
précédemment dans les litiges de caractère international dépend de plusieurs 
bases que nous résumerons comme suit : 

 

A. Règles matériellesfaisant partie de la loi du for 

Le juge national applique les règles matétrielles internes à un litige mettant 
en cause un élément d'extranéité directement sans se référer aux règles de conflit 
de son droit si le droit l'exige(1). Par exemple, s'il est décidé que la juridiction 
jordanienne est compétente, toutes les procédures judiciaires sont régies par le 
droit du for saisi du litige, qui a priorité dans l’application des autres règles de 

procédure. 

Cette application de régles matérielles de source nationale sans désignation 
préalable de l’ordre juridique du for par la régle de conflit de lois trouve sa 
justification de l’interet international à satisfaire et non d’un objectif de politique 

interne. 

Si les règles à appliquer découlent d'une convention internationale, le juge 
applique les dispositions de cette convention contenant les règles matérielles du 
litige dont il est saisi si son État est partie à cette convention et que les 
conditions de son application sont remplies. 

                                                
(1) Pierre Mayer, Vincent Heuzé, Droit international privé, (11ème édition, LGDJ, 2014),   p. 

110. 
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c)  Conditions générales 

Les conditions sont formulées par l’accord de certains négociants en 

produits de base ou assimilés dans une zone géographique donnée ou par 
l’intermédiaire d’un organisme international s’intéressant au commerce 

international, et les négociants internationaux s’engagent à les suivre. 
L’uniformisation des coutumes automatiques entre les concessionnaires se limite 
à fixer les conditions générales de passation des marchés et à donner des 
précisions sur les accords spéciaux conclus dans chaque cas. Par exemple, les 
Conditions générales entre le Conseil de coopération économique mutuelle des 
États socialistes dissous en 1991 et les conditions générales pour la vente 
internationale d'agrumes, les conditions générales pour l'établissement de 
contrats d'assurance et les contrats de transfert de technologie. 

 

3. Le rôle de l’arbitrage dans la création de règles matérielles en droit 
international privé 

Les parties aux contrats commerciaux internationaux ont le droit de choisir 
le pouvoir judiciaire pour statuer sur leurs différends, de choisir la juridiction 
d'un État(1) ou de choisir unejuridiction spéciale appelé arbitrage. Si le tribunal 
arbitral est choisi pour statuer sur des différends relatifs au commerce 
international, l'arbitre est lié par ce que les parties ont convenu, et je me réfère 
ici à la loi applicable. Cependant, de nombreuses législations accordent à 
l'arbitre un large pouvoir discrétionnaire jusqu'à ce que le différend soit réglé. 
Par exemple, L’alinéa (c) de l’article 36 de la loi jordanienne sur l’arbitrage 
dispose que "dans tous les cas, le tribunal arbitral tient compte, pour déterminer 
l’objet du différend, des clauses du contrat faisant l’objet du litige ainsi que des 
coutumes actuelles du type de transaction, des douanes et du déroulement des 
transactions entre les parties". L’alinéa (d) de l’article 36 de la même loi dispose 
que "le tribunal arbitral peut, si les parties à l’arbitrage consentent expressément 

                                                
(1) De nombreuses législations permettent aux parties de s'entendre sur le choix d'un tribunal 

d'État pour examiner le différend dont il est saisi. L'article 27 de la loi de procédure civile 
jordanienne dispose que les litiges sont soumis à la justice jordanienne si l'adversaire 
accepte expressément ou implicitement sa compétence, même si elle n’émane pas de sa 

spécialité. Le législateur jordanien n'a pas prévu qu'il soit permis de priver de la 
compétence des tribunaux jordaniens en se mettant d'accord sur la compétence d'un 
tribunal étranger pour connaître du litige lorsque ce dernier relève de sa compétence. Pour 
plus d'informations sur cette question, voir Nour Al-Hajaya, Accord sur la sélection du 
tribunal compétent en matière de différends internationaux, Étude de la législation 
jordanienne, Journal of Law, (Université du Koweït, numéro 2, 33 juin 2009), (en arabe). 
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de ce terme est appliqué directement et est considéré comme la norme 
internationale matérielles qui applique directement au différend entre les 
parties(1). 

Parmi les travaux effectués par la Chambre de commerce internationale, 
l'uniformisation des règles et des coutumes dans les crédits (crédit 
documentaire). Ces règles sont universellement appliquées par toutes les parties 
aux contrats du commerce international pour le financement du commerce 
extérieur. Elles sont acceptées par toutes les parties aux contrats du commerce 
international, qu’elles soient importatrices ou exportatrices. L'exportateur 
garantit la valeur de ses marchandises et l'importateur veille à ce que la banque 
ne paie pas la valeur des marchandises à l'importateur, à moins que les 

documents d'expédition ne lui soient fournis  
 

i) Modèles de contrats 

Les contrats types sont définis comme un ensemble de conditions générales 
établies par des négociants en commerce international et rédigées dans des 
formulations prédéterminées, qui servent de modèles aux contrats à conclure 
dans le futur(2). Ces contrats constituent un instrument écrit formel, mais ils 
servent en substance à codifier les coutumes du commerce international. Ces 
contrats sont préparés par des organisations professionnelles telles que le groupe 
du commerce du blé de Hambourg, l’AmericanSilk Trade Association, le 
London Timber Trade Union, la London Corn OilTrading Association, la 
London RubberTrading Association, la London Cocoa Association, la London 
Wheat Trade Association et l’International Air Transport Association. 

Les contrats types sont donc considérés comme comportant des règles 
matérielles de droit international privé appliquées directement par le juge devant 
lequel le litige se pose en cas de signature du contrat type par les parties sur la 
base du principe du contrat de droit des contrats. Si l’instrument écrit lui-même 
était pris en compte, c’était simplement un moyen de justifier les règles 
matérielles codifiées dans ces contrats types. 

 

 

                                                
(1) Patrick, Courbe, Droit international privé, (édition Dalloz, Paris Armond Colin, 2000),  p. 

121. 
(2) Hamzeh Haddad, Modèles de contrats dans le droit du commerce international : Etude de 

vente internationale. (Thèse de doctorat, Université du Caire),(1975), (en arabe) p. 8, voir 
également p. 12. 
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entre les lois dans le contexte des relations privées internationales, objet de 
l’organisation des traités dans les conventions. 

 
2. Les règles matérielles d'origine coutumière 

Il s’agit des règles matérielles non nationales, usages ou coutumières, que 
les praticiens du commerce international ont suivies dans divers domaines : 
commerce, transport, assurance et crédit. Ces règles automatiquement établies 
sont appelées lexmercatoria qui est un ensemble de règles matérielles émanant 
des coutumes du commerce international(1). Ensuite, nous allons montrer des 
exemples de ces règles. 

 

(a) Termes commerciaux internationaux (Incoterms) 

La Chambre de commerce internationale (CCI), basée à Paris, a codifié les 
termes du commerce international dans le but de normaliser les termes 
commerciaux afin d’éviter les ambiguïtés des contrats commerciaux 
internationaux entre particuliers appartenant à des pays différents. 

Des exemples de termes normalisés, tels que le terme FCA, font référence à 
la livraison de marchandises sans transporteur gratuit. Le terme FAS, qui 
signifie livraison de marchandises sur le quai à côté du navire et autres termes(2). 
Le terme FOB désigne la livraison des marchandises sur le navire au port 
d'embarquement, le terme CAF désigne la livraison des marchandises au port 
d'arrivée et le vendeur supporte les frais de transport et d'assurance. Il ne fait 
aucun doute que ces conditions indiquent les obligations réciproques du vendeur 
et de l'acheteur, telles que la déclaration de la partie qui engage les frais de 
livraison, qui supporte le risque de dommages et de perte des marchandises et 
qui est tenu de souscrire une assurance maritime sur les marchandises. 

Pour appliquer une terminologie uniforme, il suffit aux parties de se référer 
au terme qui définit leurs obligations respectives dans leur contrat. Le contenu 

                                                
(1) Fouad Deeb, Arbitre international et systèmes de conflit des lois nationales, (Université de 

Damas, Journal des sciences économiques et juridiques, volume 24, n ° 2, 2008), (en 
arabe) p. 49. 

M. Berthold Goldman, lexmercatoria dans les contrats et l’arbitrage internationaux : Réalité 
et perspectives.  Travaux du comité français de droit international privé, (année 1980), 2, p. 
224 
(2)Http ://www.icc-france.fr/chambre-de-commerce-internationale-page-5-28-410-

Nouveau__Les_regles_Incotermsr_2010_de_la_CCI_ 
et_les_operations_de_Trade_finance.html 
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contractant, le différend est porté devant un tribunal d’un État partie à la 
Convention, et le second cas concerne le différend devant un tribunal d’un État 

non partie à la Convention. Les règles de conflit dans le droit de cet État 
indiquent que le droit applicable est le droit d’un État partie à la Convention. 

Parmi les conventions qui peuvent être ajoutées au point précédent figurent 
la Convention de Hambourg sur le transport de marchandises par mer de 1978 et 
la Convention des Nations Unies sur le contrat de transport international de 
marchandises par mer, en totalité ou en partie, New York 2008 (Règles de 
Rotterdam),la Convention de Montréal sur l'unification de certains règlements 
de transport aérien international signée à Montréal en 1999, les conventions 
internationales sur la propriété intellectuelle telles que la Convention de Berne 
sur les œuvres littéraires et artistiques, la Convention de Paris sur la propriété 

industrielle, le Traité de Beijing sur les interprétations et exécutions 
audiovisuelles de 2012, la Convention de Rome sur la protection des artistes 
interprètes ou exécutants, des producteurs de phonogrammes, les organismes de 
radiodiffusion de 1961 et le PCT tel que modifié le 3 octobre 2001(1). 

Certaines de ces conventions font partie du droit des États contractants et 
contiennent des règles objectives applicables aux niveaux national et 
international, par exemple la première et deuxième convention de Genève de 
1930 et 1931 sur les chèques, les lettres de change et les billets à ordre. Ces 
accords, bien qu’ils ne soient pas universellement applicables, contiennent des 
règles matérielles applicables au différend directement tant que le différend est 
porté devant un tribunal d’un État dont les dispositions sont couvertes par les 
dispositions de la présente Convention. 

Certaines des conventions contiennent des règles uniformes entre les États 
parties, mais leurs dispositions ne sont pas incorporées dans la législation interne 
des États parties. Ce qui signifie que les dispositions de ces conventions ne 
s'appliquent qu'à un différend relevant du champ d'application de ces 
conventions. Si le différend entre des parties qui n’appartiennent à aucun État 

contractant, les dispositions de ces conventions ne s’appliquent pas au différend 
qui les oppose, à moins que ces dispositions n’aient été choisies par leur volonté. 

À travers ce qui précède, nous voyons que les conventions constituent une 
source importante de règles matérielles de droit international privé, ce qui 
limiterait sans aucun doute la différence entre les règles juridiques traitant du 
problème transfrontière international. Cette réduction éliminerait le conflit prévu 

                                                
(1) https://www.wipo.int. 
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nécessaire de mettre en œuvre la méthode des régles de conflit. Ce principe juris 
prudentielle continue de reposer sur l'application des décisions de justice jusqu'à 
ce que le législateur français le codifie conformément à l'article 1447 du code de 
procédure civile, tel que modifié par le décret de 2011(1).  

 

B. Règles matérielles d'origine internationale 

Les sources des règles matérielles d'origine internationale sont les 
conventions internationales, les coutumes et les normes internationales. Ainsi, 
nous discuterons ces deux sources l'une après l'autre. 

 

1. Les conventions internationales 

Les conventions internationales sont parmi les sources les plus importantes 
de règles matérielles en droit international privé matériel. Toutes les conventions 
sont-elles une source de règles matérielles de droit international privé ? 

En fait, certaines conventions contiennent des règles objectives applicables 
aux relations juridiques ne comportant qu'un élément d'extranéité et diffèrent 
donc des règles régissant les relations internes. Par exemple, la Convention de 
Vienne sur la vente internationale de marchandises, conclue le 11 avril 1980. 
L’article premier stipule que: (1. Les dispositions de la présente Convention 
s’appliquent aux contrats de vente de marchandises entre parties dont les lieux 
d’affaires sont situés dans des États différents : a. Si ces Etats sont contractants 
et b. Lorsque les règles de droit international privé conduisent à l'application du 
droit d'un État contractant. 2. Ne pas prêter attention au fait que les lieux de 
travail des parties sont situés dans des États différents s'ils ne sont pas attestés 
par le contrat ou par des transactions antérieures entre eux ou par les 
informations fournies par les parties avant ou après le contrat.3.Ni la nationalité 
des parties ni le caractère civil ou commercial des parties ni le contrat ne seront 
pris en compte pour déterminer l'application de la présente convention). 

L'application de la présente Convention sera limitée aux relations 
internationales spéciales. Elle ne s'appliquera que lorsque les conditions de son 
application mentionnées dans l'article susmentionné auront été remplies. En 
d’autres termes, le juge applique ses dispositions dans deux cas : le premier 
concerne un différend entre deux parties ayant chacune leur siège dans un État 

                                                
(1)  Article 1447 du code de procédure civile française. Modifié par Décret n°2011-48 du 13 

janvier 2011 - art. 2 dispose que (La convention d'arbitrage est indépendante du contrat 
auquel elle se rapporte. Elle n'est pas affectée par l'inefficacité de celui-ci. Lorsqu'elle est 
nulle, la clause compromissoire est réputée non écrite). 
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L’article 22 de la loi n ° 31 de 2001 sur l’arbitrage, qui fait de la clause 

compromissoire une condition indépendante des termes du contrat initial, est 
l’une des règles matérielles de la législation jordanienne, ce qui signifie que la 
nullité ou la résiliation du contrat n’a aucun effet sur la clause compromissoire 

qu’il contient si cette condition est vraie. 

 

2. La jurisprudence 

L’autorité judiciaire jordanienne n’a pas été en mesure d’établir des règles 
matérielles dans le domaine du commerce international, ce qui s'explique par le 
fait que la Jordanie n'hésite pas à signer les accords conclus en vue de faciliter le 
commerce international et que le législateur jordanien s'empresse de modifier 
ses lois existantes ou d’accélérer l’adoption de toute législation qu’il juge 

nécessaire pour suivre l'évolution des relations économiques et commerciales 
internationales. Cela réduit inévitablement le rôle du pouvoir judiciaire dans la 
création de règles relatives au commerce international. 

Par ailleurs, la jurisprudence de certains pays joue un rôle créateur en créant 
des règles objectives sur des questions de commerce international tel que la 
jurisdiction judiciaire française. Par exemple, la Cour de cassation française 
dans l’affaire Gosset a consacre l’indépendance juridique de la clause 
compromissoire par rapport au contrat dans lequel elle est insérée(1). Ce 
jugement a été confirmé dans l'affaire Dallicot du 20 décembre 1993(2). 

La jurisprudence moderne de la Cour de cassation française a réglé ce 
principe, à savoir le principe d'indépendance de la clause compromissoire(3) et le 
fait qu'il s'agisse d'une règle matérielle appliquée directement sans qu'il soit 

Et pour information, la Convention est supérieure au droit interne du droit jordanien et la 
jurisprudence jordanienne est cohérente sur ce sujet. Voir les décisions suivantes de la 
Cour de cassation, dans lesquelles la Convention internationale a été rendue supérieure au 
droit interne, décision n ° 75/2012, date du issue 1/4/2012, Décision n ° 2342/2011, la date 
du issue 3/1/2012, la résolution n ° 1483/2011, la date du issue 22/9/2011, la décision n ° 
2478/2011, la date du issue 11/1/2012, la décision n ° 945/2009, la date du issue 
18/5/2009, décision  n ° 670/2008, date du issue 29/4/2008, décision n ° 2353/2007, date 
du issue 8/7/2007, décision n ° 2316/2006, date du issue 27/2/2007. Toutes les décisions 
sont publiées sur le système de législation adopté par les avocats sur le site suivant : 
system.jba.org.jo. 

(1) Cass, civ, 7mai 1963, Rev. Crit. Dip, 1963, 615, notes Motulsky. 
(2) Cass, civ, 1er 20 décembre 1993, Rev. Crit. Dip, 1994, 663, note P. Mayer. 
(3) Cass, Civ. I, 28 mai 2002, bulletin 2002, 1, no 246, p. 112.Cass, civ, 1, 25 octobre 2005, 

Bulletin 2005, 1, n 378, p.314.Cass, civ. I, 11 juillet 2006, Bulletin 2006, 1, no 364, p. 
312. Cass, chambre commerciale, 25 novembre 2008, bulletin 2008, IV, n 197. 
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figurant aux articles 42 à 51 sont des règles d'application nécessaires, 
notamment parce qu'elles s'appliquent aux aéronefs étrangers opérant en 
Jordanie et volant dans l'espace aérien jordanien. Ainsi, le législateur jordanien a 
défini le champ d'application de ces règles dans une perspective spatiale. 

Les dispositions régissant le transport aérien intérieur sont également 
considérées comme des règles d’application nécessaires, car le droit de l'aviation 
civile les régit si les dispositions de la Convention de Montréal sur l'unification 
de certaines règles de transport aérien international de 1999 sont incompatibles 
avec ses dispositions(1). Autrement dit, seules les règles de la loi sur l'aviation 
civile relatives aux transports aériens intérieurs contraires à la convention de 
Montréal sont considérées comme des régles d’application nécessaires. En ce 
qui concerne le transport aérien commercial international, la Convention de 
Montréal est régie par les dispositions de l’article 41, paragraphe 1, de la loi 

jordanienne sur l’aviation civile. Il ne fait aucun doute que les dispositions de la 
Convention de Montréal en vigueur en Jordanie sont des règles matérielles 
applicables aux différends relatifs au transport commercial international. 

 En ce qui concerne les dispositions de la loi jordanienne sur le commerce 
maritime N° 12 de 1972, qui était influencée par les dispositions de la 
convention de Bruxelles de 1924, bien que cette convention n’ait pas été ratifée 
par la Jordanie. Le législateur a ainsi établi des règles matérielles relatives au 
transport maritime, aux collisions maritimes, l'assurance maritime, l'hypothèque 
offshore aini que des dispositions relatives au navire. Le juge applique ces règles 
matérielles à condition qu'elles n'entrent pas en conflit avec les dispositions de la 
Convention de Hambourg sur le transport maritime de marchandises entrée en 
vigueur en Jordanie le 1er juin 2002 en vertu de l'arrêté royal rendu par le 
Conseil des ministres dans sa résolution n ° 2141 du 20/2/2002 selon 
l'approbation de l'adhésion de la Jordanie à la convention de Hambourg. Alors 
que les Règles de Hambourg sont des règles objectives, nous espérons que le 
législateur jordanien modifiera rapidement les dispositions de la loi sur le 
commerce maritime contraires à la Convention de Hambourg afin de parvenir à 
l'harmonie souhaitée dans l'application de ces dispositions matérielles(2). 

                                                
(1)  Cela est stipulé à l'article 41, paragraphe (b), de la loi jordanienne sur l'aviation civile. 
(2) Sur le différend entre la loi sur le commerce maritime et la convention de Hambourg, par 

exemple, sur la portée temporelle de la responsabilité des transporteurs maritimes, voir 
LafiDardakha, L'échelle temporelle de la responsabilité du transporteur maritime, Étude 
comparative des dispositions de la loi jordanienne sur le commerce maritime et des 
Règles de Hambourg. (Al-Manarah, Université Al-Albeit), Vol. 13, No. 9, (2007), (en 
arabe). 
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Parmi des examples en droit jordanien sur les regles objectives, les 
dispositions matérielles du Code de procédure civile concernant la prolongation 
du délai nécessaire au défendeur pour soumettre une réponse écrite à la liste des 
procédures de 30 à 60 jours si le demandeur réside à l'étranger (article 59, 
paragraphe 2 du code de procédure civile).Concernant aussi les règles juridiques 
régissant la manière d’informer un résident d’un État étranger, l'article 13 de la 
même loi dispose que "si une personne doit être informée de sa résidence dans 
un pays étranger et que son pays d'origine est connu, les documents sont remis 
au ministère de la Justice pour qu'il lui soit communiqué par la voie 
diplomatique, sauf disposition contraire dans le pays de résidence ". 

La législation sur la propriété intellectuelle en Jordanie comprend des règles 
substantielles. Par exemple, l’article 38 de la loi sur la protection du droit 

d’auteur de 1992 et ses amendements stipule que « Sous réserve de l’article 45 
de cette loi, toute publication à un auteur jordanien ou non jordanien publiée ou 
imprimée dans le Royaume est soumise aux dispositions de cette loi. Ces 
dispositions s'appliquent également à toute œuvre publiée ou imprimée d'un 
auteur jordanien en dehors du Royaume si elle est diffusée à l'intérieur de celui-
ci à condition que le dépôt soit gratuit avant la présentation de l'œuvre pour 

vente ou distribution dans le Royaume, et que les copies déposées sont 
identiques à la foire à tous égards et parmi les meilleures copies du produit. 
L’œuvre peut être republiéeselondes dispositions de dépôt en vertu de cette loi». 
En ce qui concerne l’article 45 de la même loi, il est constaté que le non-respect 
des dispositions du dépôt ne porte pas atteinte aux droits de l’auteur. 

On peut dire que si une personne considérele texte susmentionné de la loi 
sur la protection du droit d'auteur comme l'une des règles dont l'application est 
nécessaire, nous lui répondons en disant que ce qui est énoncé dans ce texte n'est 
pas considéré comme une régle d’application nécessaire de la loi, mais on le 
considère comme unerégle matérielle, car les règles d'application nécessaire ne 
pouvaient être exclues par une exception.End’autremot,si on viole cette 
disposition, dans le cas où on considere ce texte comme une régle d’application 

nécessaire, l’auteur ne pourrait bénéficier d'aucune protection de ses droits.Mais, 
au contraire, le législateur jordanien a décidé que le non-respect des dispositions 
relatives au dépôt n'entraînerait pas la violation du droit d'auteur, cela signifie 
que le text concernant le dépôt se qualifié comme une regle matérielle 
(réglematérielles). 

En ce qui concerne les dispositions de la loi sur l'aviation civile,(1) on peut 
dire que les dispositions de cette loi relatives à l'exploitation de l'aéronef 

                                                
(1)  Loi de l'aviation civile n ° 41 de 2007, publiée au Journal officiel n ° 4828 du 31/5/2007. 
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matérielles ou qui coopèrent dans ce but au sein des organisations 
internationales. De plus ces régles peuvent avoir des sources plus 
informelles telles que les régles modèles crées par les organisations 
internationales, et celles provenant des usages du commerce international, 
et du droit spontané(1). Alors que les sources des régles de conflit de lois 
se produisent de l’activité normative d’un Etat qui prend la peine à travers 
ces lois ou la jurisprudence de ses tribunaux. On peut aussi ajouter que les 
régles de conflit de lois peuvent trouver sa source dans les conventions 
internationales, telles que se bornant à essayer d’unifier la solution meme 
du conflit des lois dans les pays signataires. 

 
2. Les sources des règles matérielles 

Les sources des règles matériellesvarient, dont certaines sont internes, 
certaines sont des conventions, certaines sont coutumières. Nous estimons donc 
nécessaire d'examiner ces sources à tour de rôle. 

 

A. Règles matérielles d'origine interne 

Elles sont définies comme des règles en vigueur dans un État qui ont été 
légiférées par l'autorité compétente de la législation ou celles préparées par le 
pouvoir judiciaire en vue de fournir des solutions à certains des problèmes 
auxquels sont confrontés les différends de caractère international. Par 
conséquent, la législation et la justice interne sont la source de règles objectives 
à source interne. 

 

1. La législation 

Le législateur jordanien a adopté plusieurs législations contenant des règles 
objectives indiquant les avantages les plus importants pour les investisseurs 
étrangers en matière d’exonérations fiscales, facilitant l’accès à la résidence et 
leur permettant de retirer tout ou partie de leur argent en droits transférables 
conformément à la législation jordanienne. Le législateur leur permet de recourir 
à des tribunaux jordaniens de leur choix ou à l'arbitrage, ou de recourir à d'autres 
moyens de règlement alternatif des litiges par accord des parties. Il convient de 
noter que le législateur dans la loi sur les investissements assimile l'investisseur 
jordanien à l'étranger(2). 

                                                
(1) Yvon Loussouarn, Pierre Bourel, Op. Cit. Note3, p. 53 et s. 
(2)  Loi n ° 30 de 2014 sur l'investissement, publiée le 30/06/2014, publiée au Journal officiel 

n ° 5308 du 16/10/2014. 
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solution basée sur un lien étroit entre la relation juridique et le droit d’un 

État donné. C’est ce lien qui justifie l’application du droit de cet État. 
b. La régle matérielle n’est pas a priori neutre relative au fond qu’elle prevoit 

et cela, à la différence de la régle de conflit de lois. 
c. L'objectif de la méthode des réglesmatérielles est d'assurer la sécurité 

économique, ce qui conduit à la stabilité des transactions juridiques, 
cetteréglerépond auxbesions de la globalisatin de l’économie

(1). Tandis 
que la methode des réglesdeconflit vise à appliquer le droit d'un État à la 
relation juridique avec un élément étranger, même si ce droit ne tient pas 
compte des considérations internationales ou ne respecte pas les exigences 
et les besionsdu commerce international. 

d. La méthode des règles matérielles se limite à la réglementation des 
relations commerciales et économiques internationales, tandis que la 
méthodedesrégles de conflit est considérée comme globale parcequ’elle 
couvre toutes les questions relatives aux relations juridiques telles que les 
questions de statut personnel, des biens, d'obligations contractuelles et 
d'obligations non contractuelles. 

e. La mise en œuvre de méthode des règles matériellesne se limite pas aux 
cas de conflit entre les parties à une relation juridique portant sur les 
relations commerciales et économiques internationales, mais peut être 
utilisé dès les premières étapes du développement du commerce 
international et des liens économiques. Par exemple, des contrats types, 
des conditions générales et des normes commerciales internationales 
aident dans beaucoup de cas dans la bonne conclusion des contrats 
internationaux, par lesquels les droits et obligations de ces parties sont 
déterminés(2). En revanche, la mise en œuvre de l'approche des régles de 
conflit dépend de l'intervention d’autorité judiciaire, car il n'est pas 
concevable de mettre en œuvre cette plate-forme sans agression contre le 
droit, selon laquelle le titulaire du droit aura recours au pouvoir judiciaire 
pour lever cette agression. 

f. Les sources des régles matérielles sont diverses. Cesrégles trouvent ses 
sourcestantot dans les lois proudisant par un Etat ou dans la jurisprudence 
des tribunaux de cet Etat. Tantot les régles matérielles concenant le 
commerce international est le fruit de la coopération internationale des 
Etats qui concluent des conventions internationales contenant des régles 

                                                
(1) Eric Loquin, régles matérielles du commerce international et droit économique, revue 

internationale de droit économique, (2010, t. XXIV, 1, Carin. Info), p. 86. 
(2) Ahmed Abdel Karim Salama, Théorie du contrat libre international. (Dar al-Nahda al-

Arabiya, Le Caire, (first Ed.), (1989), (en arabe) p. 355. 
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des parties, même si ces parties sont des ressortissants d’États non 
contractants aussi longtemps que la Convention a rempli les conditions de 
son application(1). Parmi ces conventions, on peut citer la Convention de La 
Haye de 1964 sur la vente internationale des objets mobiliers incorporels, la 
Convention des Nations Unies sur les contrats de vente internationale de 
marchandises (Vienne 1980) et la Convention des Nations Unies sur les 
contrats de transport international de marchandises par mer en totalité ou en 
partie 2008 (Règles de Notre Dame), qui a établi un système uniforme 
régissant les droits et obligations des expéditeurs, des transporteurs et des 
destinataires en vertu de contrats de porte à porte.Cet accord propose des 
solutions alternatives à la Convention de Bruxelles de 1924 sur les 
connaissements et à la Convention de Hambourg sur le transport de 
marchandises par mer (Convention de Hambourg de 1978).(2) 

e. Ce sont des règles qualitatives qui ne s'appliquent qu'à un type particulier 
de relations internationales entre individus ou entre des individus et l'État, à 
savoir les liens et relations économiques et commerciaux. 

f. Ce sont des règles simples et réalistes. Elles sont faciles car elles assurent 
une sécurité juridique qui nécessite une connaissance préalable de ces 
règles par les parties aux rapports juridiques ainsi que par les juges et les 
arbitres. Et elles sont réalistes sous prétexte qu’elles sont formulées avec 
soin pour faire face aux réalités internationales(3). 
 

B. Différenciation des règles matérielles de cellesde conflit de lois 

Si les règles matérielles sont en accord avec les règles de conflit dans la 
réglementation des relations juridiques contenant des élémentsextérieurs 
(transfrontalier), et que les deux sont formées par la coutume, elles diffèrent des 
règles de conflit de plusieurs manières : 

a. La méthode des règles matériellesvise à trouver une solution directe au 
conflit des relations commerciales et économiques transfrontières grâce à 
l'application de règles objectives adaptées aux exigences du commerce 
international. Alors que la méthode savignienne cherche à trouver une 

                                                
(1) Voir, par exemple, le paragraphe 3 de l'article premier de la Convention des Nations Unies 

sur les contrats de vente internationale de marchandises (Vienne 1980). 
(2)https://www.uncitral.org/pdf/arabic/texts/transport/Rotterdam_Rules/Rotterdam-Rules-

A.pdf 
(3)Mohammed Abdullah Al-Moayyed, La méthodologie des règles matérielles dans 

l'organisation de relations privées de caractère international : Etude Historique. (Dar al-
Nahda al-Arabiya, Le Caire), (1998), (en arabe) p. 76 et suiv. 

 

https://www.uncitral.org/pdf/arabic/texts/transport/Rotterdam_Rules/Rotterdam-Rules-A.pdf
https://www.uncitral.org/pdf/arabic/texts/transport/Rotterdam_Rules/Rotterdam-Rules-A.pdf
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1. Essence des règles matérielles 

Les règles matérielles sont des règles juridiques directement applicables au 
différend relatif à des relations juridiques spéciales de caractère international(1). 
Afin de tenir compte de ces règles substantielles, nous estimons qu'il est 
important de définir leurs caractéristiquesetdedéterminer ce qui les distingue de 
l’approchedes règles de conflits, comme suit : 

 

A. Caractéristiques des règles matérielles 

Les règles matérielles sont caractérisées par plusieurs caractéristiques que 

nous résumerons comme suit  

a. Elles constituent un système juridique prévoyant la disponibilité d'une 
organisation et une règle, ce qui signifie que les règles matérielles, quelle 
que soit leur source, sont reconnues comme étant de nature juridique, car 
toutes les caractéristiques de leurs règles juridiques sont générales, 
abstraites et contraignantes, ainsi que de réglementation des liens sociaux 
ou économiques entre les personneset jugement sur le comportement 
extérieur des personnes. 

b. Ce sont des règles directes : elles ont vocation à s'appliquer directement au 
litige. Ce qui signifie que ces règles apportent une solution objective à 
l'objet du litige et ne font pas référence à d'autres règles pour en déduire 
cette solution. Une telle approche directe éviterait la complexité de 
l'application de lois étrangères aux relations juridiques avec un élément 
étranger. 

c. Les présentes règles ne s'appliquent qu'aux différends de caractère 
international entrant dans leur champ d'application. L'international signifie 
ici le lien de la relation juridique avec ses propres éléments dans plusieurs 
pays. Mais si tous les éléments de la relation juridique sont concentrés dans 
un seul État, le juge qui examine le litige appliquera les dispositions 
internes du droit de cet État auquel cette relation juridique est liée(2). 

d. Certaines règles matérielles ont également un caractère universel, telles que 
celles d’origine conventionnelle qui établissent une réglementation 

internationale dont l’application ne cesse pas de s’appliquer à la nationalité 

                                                
(1) Rafael Encinas de Munagorri, Droit international privé et hiérarchie des normes, Revue de 

théorie constitutionnelle et de philosophie du droit, 2013, 21, p.77. 
(2) Hisham Ali Sadiq, Loi applicable aux contrats de commerce international. (Maison de la 

Pensée Universitaire, Alexandria, 2001), (en arabe), p. 704. 
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Introduction: 

La méthode des règles de conflit est l’une des approches les plus 

importantes adoptées par les États pour trouver des solutions au problème des 
conflits de lois dans les problèmes juridiques transfrontaliers. Cependant cette 
approche a suscité de nombreuses critiques qui peuvent être résumées comme 
uneméthodecompliquée. Elle utilise des outils aveugles pour designer la loi 
relative aux relations juridiques pressenties par un élément étranger, et elle ne 
correspond pas au développement et (1) à la rapidité requis par le commerce 
international. Son application rendrait impossible l’anticipation des solutions et 
de la sécurité juridique, et soulevait de nombreux problèmes, tels que ceux liés à 
la qualification, au renvoi et aux conflits mobiles.(2) 

Afin d’éviter ces critiques, l’attention a été portée sur la proposition d’autres 
approches de la règle des questions juridiques comportant un élément étranger, 
les plus importantes étant peut-être la méthode des règles matérielles et la 
méthodedes lois de police. Ce qui nous concerne dans cette étude est la méthode 
des règles matérielleset son application par le juge jordanien. 

 L’application de cette méthode des règles matérielles soulève de 
nombreuses questions qui représentent la problématique sur laquelle cette étude 
est axée pour développer des solutions. Elle vise à définir ce terme, relever ces 
caractéristiques, et déterminer ce qui distingue ces règles des règles de conflit. 
Néanmoins, le problème de la détermination du sens de cette approche soulèvera 
un autre problème concernant la manière dont il est mis en œuvre par le juge 

jordanien et les fondements de l’application des règles matérielles relevant de 

son droit et de celles qui ne l’appartiennent pas  
Pour discerner toutes les problématiques posées par cette étude et savoir 

comment les résoudre, je vais suivre l'approche analytique pour trouver des 
solutions à tous les problèmes. Pour atteindre cet objectif, je vais diviser cette 
étude en trois points : je traite dans lepremièrpointde l’essence des règles 
matérielles, dans lesecondl’examende ces sources et dans la troisième la 
discussiondu fondementde l'application des règles matérielles par le juge 
jordanien. 

 

                                                
(1) Sur le pluralisme des méthodes en droit international privé voir ; H. Batiffol, le pluralisme 

des méthodes en droit international privé, (Académie de droit international ; REC des 
cours, t, 139, 1973-11), p 75 et s. 

(2)Yvon Loussouarn, Pierre Bourel, droit inernational privé, (précis Dalloz, 4e édition, 1993, 
Paris), p. 45 et s. 
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Abstract 

La méthode des règles matérielles est l’une des approches les plus 
importantes du droit international privé, dans la mesure où les règles juridiques 
directement applicables aux différends relevant du commerce et de l’économie 

internationaux sont déterminées. Compte tenu de l'importance de ce sujet dans la 
législation jordanienne et d'autres lois au niveau mondial, j’ai clarifié l'objectif 
de ces règles matérilles d'origine locale et internationale, et on amontréqu’il 

estnécessaire que le juge jordanien applique ces règles si elles sont choisies par 
les parties ou si ces parties ne se manifestent pas contre ce choix. Ces règles, en 
particulier celles qui tiennent compte des règles mondiales dans les domaines du 
commerce et de l’économie, facilitent la mise en œuvre des décisions étrangères, 

assurent la sécurité juridique et répondent sans aucun doute aux souhaits des 
parties, en particulier celles du monde du commerce et des associations 
professionnelles. 
Mots-clés: Droit Commercial International, Règles Matérielles, Application 

Directe, Juge Jordanien, Application Des règles Par Le Juge 
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Abstract 

The material rule method is one of the most important approaches to private 
international law, as long as the legal rules are directly applicable to disputes 
relating to international trade and economics are determined. Given the 
importance of this subject in Jordanian legislation and other laws at the global 
level, We have clarified the objective of these local and international rules, and 
it has been shown that it is necessary that the Jordanian judge applies these rules 
if they are chosen by the parties or if these parties do not manifest themselves 
against this choice. These rules, in particular those which take account of world 
rules in the fields of trade and economy, facilitate the implementation of foreign 
decisions, ensure legal certainty and undoubtedly meet the wishes of the parties, 
in particular those of the world of trade and professional associations. 

Keywords: International Commercial law, Material Rules, Direct Application, 
Jordanian Judge, Application the Rule by Judge. 
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Conclusion and Prospects: 

Over the years, the GCC countries have come to occupy prominence in 
India‘s geo-economic strategy which is gradually witnessing a sharp shift of 
emphasis from geopolitics to geo-economics. This shift is characterized by 
phenomenal growth in bilateral trade, GCC‘s indispensability in meeting India‘s 

energy requirements and presence of a vast number of Indian expatriates in the 
region whose remittances contribute significantly to India‘s economic growth. 

However, the overall trade pattern is heavily skewed in favour of energy that 
tilts the balance against India and the GCC investment is only from the UAE; 
this scenario needs to be changes and one wonders whether the implementation 
of an India-GCC free trade agreement would be harbinger of this change.     

Concurrently, India is also is facing tough competition from China, Japan, 
and Korea — countries having very strong manufacturing base — in accessing 
Gulf markets. China is the G.C.C.‘s premier trading partner and the largest 

importer of petroleum products from the Gulf and it has recently signed more 
than11 agreements with Saudi Arabia pertaining to various investment fields 
(Asoomi, 2016). Undoubtedly, India has benefited handsomely from cheap 
crude oil over the past two years; nevertheless, these conditions are not going to 
last forever (Dasgupta & Singh, 2016). Therefore, India needs to forge strong 
and deep ties with the GCC countries more from a geo-economic perspective 
than from a geopolitical perspective.  

Diplomatic crisis between Qatar and other member countries of the GCC 
which erupted in the first half of 2017 was termed by India as an ‗internal affair 

of the GCC‘ and Qatar authorities assured India in August 2017 that jobs of the 

Indian expatriates in Qatar would not be politicised (Sonal, 2018). 

India‘s new five-year Foreign Trade Policy (FTP) unveiled in April 2015, 
which aims at expanding India‘s share of global trade from 2.1 percent to 3.5 

percent and double exports (to $900 billion) by 2020 (PTI, 2015), holds some 
promise of strengthening India‘s geo-economic stakes in the Arab Gulf region in 
ensuing years. India has vital strategic geo-economic interests in terms of energy 
security, trade, investment and remittances in the GCC countries and it should 
brook no further delay in concluding free trade agreement with the GCC and 
implement its new FTP with major focus on the Arab Gulf region. 
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The Indian Diaspora: 

Perhaps the most significant element of India‘s geo-economical relationship 
with the GCC countries is the presence of a sizeable Indian expatriate population 
of whopping 8,161,153 overseas Indian or about 72 per cent of their total 
11,422,045 world-wide population as in April 2016 (Singh, 2016). Among the 
six GCC countries, Saudi Arabia was counted to have maximum number of 
overseas Indian, totalling 2,960,000 in 2016, which recorded some decline and 
stood at 2, 814, 568 in December 2018 (MEA, 2018),  to be followed by the 
UAE with overseas Indian numbering 2,600,000 in 2016 and increasing to 3, 
104, 586 by December 2018 (MEA, 2018) and Kuwait is the third largest centre 
of Indian Diaspora among the GCC countries where the number of overseas 
Indians stood at 929, 903 by December 2018 (MEA, 2018). The Sultanate of 
Oman was home to a total of 795,082 of overseas Indians in 2016 and by 
December 2018 this number registered a decline by standing at 689,145 (MEA, 
2018). After Oman comes Qatar where the number of overseas Indians which 
stood at 630,000 in 2016 increased to 692, 039 by December 2018 (MEA, 
2018). In Bahrain, the number of the NRIs stood at 316, 175 by December 2018 
(MEA, 2018).   

The Indian expats in the Gulf contribute considerably to the bilateral 
relations and their remittances have contributed significantly to India‘s 

economic resurgence. The GCC is the second-largest source for remittances for 
India after North America, accounting for around 35 per cent of the total 
remittances to India. In 2015, India attracted $ 69 billion in remittances world 
wide of which $ 36. 06 billon was from the GCC countries – UAE $ 12.57 
billion, Saudi Arabia $ 10.51 billion, Kuwait $ 4.69 billion, Qatar $ 3.97 billion, 
Oman $ 3.07 billion and Bahrain $ 1.25 billion (Wikipedia).  In 2016, India‘s 

remittances stood at   $62.7 billion, registering a significant 8.9 per cent drop in 
remittances as compared to 2015 and this was attributable mainly to the drop-in 
oil prices and fiscal tightening and weak economic growth in the GCC countries 
(PTI, 2017). However, India‘s overseas remittance rose to $ 65.3 billion in 2017 

and by 2018 this figure reached to $ 79 billion, the highest ever (World Bank, 
2019).   

Most of these Indian expatriates in the GCC countries are either semi-skilled 
or unskilled workers. Some of them are also professionally qualified doctors, 
engineers, chartered accountants, managers etc., while others are white collar 
staff like clerks, accountants, store keepers, booking clerks, secretaries etc.. A 
vast majority of these expatriates are laborers/technicians working on project 
sites, industrial establishments and on operation and maintenance jobs.  

This amply demonstrates geo-economic significance of the Indian 
expatriates both for India as well as the GCC countries. 
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energy more than doubled from 1990 to 2012, and by 2013 India was the third 
largest consumer of energy in the world and estimates by the International 
Energy Agency expect India to account for 25 percent of the projected rise in 
global energy usage between 2015 and 2040 (Bagchi, 2015). Most of that energy 
has to be imported, as domestic production is insufficient to meet growing 
demand.  

Significantly, with the spectacular growth of the refining industry and 
subsequent increase in exports of petroleum products, India‘s exports of 

petroleum products to the GCC are on the rise. In 2005-06, India‘s exports of 

petroleum products to the GCC were worth approximately $11 billion. In fact, 
the energy sectors of India and the GCC complement each other. As the GCC 
loses considerable leverage in Western export markets for its oil, India is 
becoming a crucial export destination for the GCC, and likewise, the GCC 
markets are becoming crucial for India‘s exports of oil products. By 2016, over 

half of India‘s oil and gas imports were coming from GCC countries, which 
cumulatively were India‘s largest trading partner in 2014-15 with trade valued at 
$137.7 billion, which was energy-dominant.   

Efforts by India to become energy independent will take many decades and 
this provides further impetus for the Indian government to view GCC relations 
through a geo-economic prism to garner better geopolitical dividends. Geo-
economics of India‘s energy stakes in the GCC is evident from recent moves, 

especially Indian Prime Minister‘s visit to the UAE in August 2015 during 
which the two countries discussed the establishment of a strategic petroleum 
reserve in India (PIB, 2015), and his visit to Saudi Arabia in April 2016 when 
both the countries agreed to ―transform‖ the buyer-seller relationship into a 
deeper partnership that focuses on investments and joint ventures in 
petrochemical complexes, research and development, and exploration in India, 
Saudi Arabia, and other countries (PIB, 2016).  

In the backdrop of imposition of sanctions imposed by Washington on Iran, 
the countries importing oil from Iran, including India, were required to reduce 
oil imports from Iran eventually after the lapse of period of country-specific 
waiver. In the wake of expiry of waiver on 2 May 2019, India‘s dependence on 
oil imports from GCC countries has increased to compensate for loss of Iranian 
market. India‘s contemplated move to build strategic crude oil reserves for 

maintaining emergency oil reserves equivalent to at least 90 days of net imports, 
a major part of which has already become operational, has elicited positive 
response from some GCC countries (Livemint, 18 October 2018). India has 
already signed bilateral agreements with Oman, Saudi Arabia and UAE in this 
regard.  
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India has huge export potential in the GCC countries except UAE and Saudi 
Arabia. This is mainly due to the fact that both Saudi Arabia and the UAE are 
India‘s largest trading partners in the GCC, so unless India‘s export profile to 

these countries is diversified, the existing potentials cannot be exploited 
(Pradhan, 2007). 

Major competitive advantages such as the booming consumer base, low 
labour costs, resource prices good dividends, secure markets and strategic 
geographic location are the driving forces behind the expansion of Indian 
business activities in the Gulf region. Indian employees in senior/middle level 
management are reportedly playing an important role in the top Bahraini 
businesses.  There has been a consolidation and expansion of business-to-
business contacts in recent years between India and the Arab Gulf region. As the 
Gulf countries have diversified into industrial and commercial activities, Indian 
expatriates have turned into entrepreneurs, investing in retail stores, gold and 
textile trade, hotels and restaurants, IT companies and joint ventures.  

With a view to provide further impetus to commercial and economic ties, 
India and Gulf Cooperating Council signed on 25 August 2004 a Framework 
Agreement on Economic Cooperation to explore the possibility of a Free Trade 
Area between them. Since then, two rounds of negotiations have been held 
wherein talks proceeded with the expectation of covering trade in goods, service 
and investment. India‘s foreign minister in a meeting with Arab GCC 

counterparts in September 2015, referred to the Gulf as ―an extended part of our 

neighbourhood,‖ called for early finalization of the India-G.C.C. Free Trade 
Agreement and operationalizing of the Framework Agreement (The Hindu, 
2015).  By early months of 2019, the negotiations for finalizing the India-GCC 
FTA were still in progress.  

The free trade agreement is expected to reduce tariffs and duties, extend 
existing trade frameworks, and lead to more intensive economic engagement. 
There is a large market in the Gulf countries for both industrial and agricultural 
products from India. The non-diversified industrial base in the GCC also offers 
trade complementarities between India and the GCC. Besides helping boost 
trade, this agreement could also provide G.C.C. investors greater access to 
Indian markets. 

Energy Ties: 

Energy trade between India and the GCC constitutes a pivotal aspect of their 
overall relationship. The GCC is the traditional supplier of oil and oil-products 
to India. In recent years, India‘s dependence on oil and oil-product imports from 
the GCC has substantially increased, owing to the burgeoning demand for oil 
and gas to fuel its rapidly industrializing economy. Consumption of primary 
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picked up by a robust 30.70 percent in the first 6-month period of FY19, going 
up to $38.24 billion as against $29.26 billion, according to the latest data 
available with Directorate General of Commercial Intelligence and Statistics 
(DGCIS) under India‘s Department of Commerce. The trend reversal in the 

trade with the GCC region, one of India‘s major trading partners, comes after 

consistent negative growth in exports to and imports from the region since 2013. 
Indian imports from GCC, however, were in the positive territory in FY18, 
posting a 16.14 percent, after registering negative growth since 2013-14. The 
rise in crude oil prices, especially in the second half FY18, inflating India‘s 

import bill, was said to be main reason for increase in imports from the region in 
last fiscal (Matthew, 2018) 

Amongst the GCC countries, the UAE is India‘s largest trading partner in 

the region. India‘s imports from UAE in 2000-01were to the tune of $659 
million, which rose to $39.138 billion in 2012-13 to witness declining trend in 
subsequent years and in 2015-16 it accounted for $ 19.446 billion (IEDB, 2017). 
However, slight increase in India‘s imports from UAE could be seen in 2016-
2017 when it amounted to $ 21.5 billon and registered marginal increase during 
2017-2018 by accounting for $ 21.7 billion (Embassy of India, UAE).  

Almost similar trend was discernible in India‘s exports to UAE. Indian 

exports to UAE, which stood at $ 2.598 billion in 2000-01, registered almost 16-
fold increase in 2012-13 when it accounted for $36.317 billion to be followed by 
gradual decline and by 2015-16 India‘s exports to UAE stood at $30. 290 billion 

(IEDB, 2017). Nevertheless, a mild improvement in Indian exports to UAE 
could be seen in 2016-2017 when total exports stood at $ 31. 18 billion to 
witness a declining trend in 2017-2018 by standing at $ 28. 15 billion (Embassy 
of India, India).   

Apart from being India‘s largest commercial partner in the region, UAE is 

also India‘s largest export destination in the region and its second-largest 
worldwide (Kader, 2016). Besides, the UAE is not only India‘s largest source of 

investment from the Arab World and India‘s 11 largest foreign investor; it has 

also made investments primarily into five sectors in India: construction, power, 
metallurgy, services, and computer software and hardware (Gulf News, 2017). 
UAE ambassador in India in an interview on 16 January 2017 stated that UAE‘s 

proposal to make a $75 billion commitment to the India infrastructure sector was 
currently under review (Haidar, 2017). 

Viewed in a broad spectrum, existing India-GCC trade profile is not 
diversified and remains heavily concentrated on the consumption patterns and 
subsequent imports of goods catering to needs of over 7 million Indian 
expatriates living in the region (Karayil, 2007). Empirical evidence shows that 
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economic ties between India and the GCC had remained limited to oil, spices 
and labour until recently. Economic relations between India and GCC countries 
which developed during the oil boom period remained limited in composition 
despite growth in volume. 

The boom in the GCC countries‘ extensive transactions with the Western 

market started registering decline in the wake of diminution in oil revenue which 
forced the GCC countries to diversify their economies by developing the non-oil 
sector and building capacities to process oil to elicit higher value added to their 
products. The concurrent development of India switching over to market 
economy at the outset of the 1990s along with a huge market of over 1.20 billion 
people has made India extremely relevant for the GCC. According to one 
opinion, it was not merely energy consumption, but the heavy demand for oil-
based products like petrochemicals and fertilizers that provided the basis for a 
more pronounced and beneficial economic relationship on both sides (Pant, 
1999). 

Collectively, the GCC countries are India‘s largest trade partner. India‘s 

imports from the GCC countries, which stood at $ 2.567 billion in 2000-2001, 
rose to $ 30. 994 billion in 2006-2007 and by 2012-2013 it had reached to $ 
108.092 billion to register gradual decline in subsequent years and in 2015-16 it 
stood at $ 55. 790 billion. This decline in Indian imports from the GCC could be 
attributed to falling global trends in oil prices and diminution in India‘s oil 

imports. India‘s exports to the GCC countries in 2000-01 stood at $3.907 billion 
and recorded increase in subsequent years to reach at $ 16. 374 billion in 2006-
07. India‘s exports to the GCC countries which stood at $51.054 billion in 2012-
13 started registering slight decline in subsequent years to reach at $ 41. 689 
billion in 2015-16 (IEDB, 2017).  

This makes it discernible that India-GCC trade has been on a growth 
trajectory since 2001-01 and that the share of India‘s exports to the GCC 

countries‘ has almost doubled in the span of a decade (2006-16). Undoubtedly, 
Indian exports to the GCC countries have registered a decline in the past couple 
of years; nevertheless, the value of India‘s exports to the G.C.C. countries in 

2015-16 was more than ten times greater than in 2000-01.It is also revealed that 
the India-Gulf trade balance is heavily tilted against India, whose export 
earnings from the GCC are less than half the value of its import bill. 

After almost five years of a downward trend, India‘s exports and imports 

trade with the Gulf region registered positive growth in the 6-month period of 
the current financial year, beginning from April 2018. Indian exports to the GCC 
region during April-Sept 2018 were to the tune of $21.09 billion, as against 
$20.55 billion during the same period a year ago, registering an uptick of 2.65 
percent, albeit marginally. India‘s imports from the GCC region, however, have 



Geo-economics of India’s Interests in the Arabian Gulf Reg 
                                  Dr.  Faisal Odeh Al-Rfouh,  Dr. Sahar A. M. Al-Majali 

11 
 

practice today, puzzlingly remain underexplored territory, especially in any 
conceptual way‖ ( Blackwill & Harris, 2016: 22). 

Similarly, the final part of this definition of geo-economics – ―the effects of 

other nations‘ economic actions on a country‘s geopolitical goals‖ – has 
attracted considerable interest in recent years. This renewed interest in geo-
economics is also partly attributable to the revival of international political 
economy.  

Blackwill and Harris (2016: 36) attribute resurrection of geo-economics 
chiefly to three factors. In the first place, they argue, the contemporary ‗rising 

powers‘ are progressively resorting to ―economic instruments as their primary 

means of projecting influence and conducting geopolitical combat in the twenty-
first century.‖ While raising the question as to why geo-economics is gaining 
popularity among ‗rising powers‘ they also provide the answer: ―It may be a 

lack of promising alternatives‖ (Ibid). A second factor instrumental in the 

revival of geo-economics is that, unlike the yesteryears, ―those states most prone 

to economic displays of power today have vastly more resources at their direct 
disposal (ibid.).  

The third factor explaining the re-emergence of geo-economics has to do 
with changes occurring in global markets. These ―markets — deeper, faster, 
more leveraged, and more integrated than ever before— exert more influence 
over a nation‘s foreign policy choices and outcomes, compelling more attention 

to economic forces along the way. Apart from how states are turning more to 
economic instruments to produce beneficial geopolitical results, market forces 
and economic trend lines are themselves dictating strategic outcomes‖ (ibid.: 

37). 

This article relies on definition of geo-economics as propounded by 
Blackwill and Harris (2016). Economic and energy ties and presence of India 
Diaspora in the region are the main determinants of geo-economics of Indian 
stakes in the Arab Gulf region. 

Economic Ties: 

Economic cooperation between the GCC and India is seemingly the most 
active and significant component of the relationship between the two regions, 
which have over the years expanded their traditional trade ties into a sustainable 
economic partnership, creating a pattern of interdependence. India has 
established key economic alliances with individual GCC countries as well as 
with the entire region. India has accorded the Most Favoured Nation (MFN) 
status to the GCC countries and in August 2004 a Framework Agreement for 
Economic Cooperation was signed between India and the GCC.  However, 
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to promote and defend national interests and to produce beneficial geopolitical 
results; and the effects of other nations‘ economic actions on a country‘s 

geopolitical goals (Blackwill & Harris, 2016: 20).  

Notion of geo-economics, as elaborated by Blackwill & Harris (2016) finds 
support other scholars as well, albeit with small reservations. In his attempt to 
prove triumph of geo-economics over geopolitics at the regional level, Pavel 
Baev (2019) argues that power politics in East and Southeast Asia is 
characterised by economic means, despite considerable conflict dynamics. 
According to Baev, these regional states, especially China, have focused on 
domestic economic growth and modernisation for several decades and by now, it 
is economics that makes these countries powerful – not their military 
capabilities, at least not in the first place.     

Domestic economy constitutes the very basis of geo-economic strategies to 
be pursued by a nation because ―for geo-economics, being powerful depends on 
domestic growth and modernisation than it does for military-based power 
politics‖ (Scholvin et al., 2019: 221).  In matters pertaining to interdependence, 

it is the economic power that is frequently more consequential than military 
power in the pursuit of strategic goals (Blackwill & Harris, 2016; Wigell and 
Vihma, 2016); and economic concerns assume more relevance than military 
concerns for national security (Brattberg and Hamilton, 2013).  

Building upon the notion of Blackwill and Harris (2016) about 
interrelatedness between economic prosperity and military prowess, Baracuhy 
(2019) has further argued that economic and military aspects are always 
somewhat interrelated: economic prosperity constitutes the basis of defence 
expenditures; military power and (geo)political events are often entail economic 
impacts.  This demonstrates that ―that ‗geo- economics and geopolitics are 
distinct yet related […] types of geostrategy‖ (Baracuhy, 2019: 18). Affirming 

that geo-economics has not replaced geopolitics Scholvin (2019) has 
demonstrated that secondary powers in sub-Saharan Africa – Angola, Ethiopia, 
Kenya and Nigeria – point to a mix of geo-economics and geopolitics in their 
foreign policies, thereby trying to shape their respective near abroad.      

While asserting that ‗geo-economics‘ is both a method of analysis and a 
form of statecraft, Blackwill & Harris (2016) divide their definition of geo-
economics into three parts. The first part – ―the use of economic instruments to 

promote and defend national interests‖ – applies in a general way to traditional 
understandings of how domestic economic strength promotes a country‘s power 

projection, at least in theory. This part is important and well understood. Second 
part of the definition of geo-economics – ―the   use of economic instruments . . . 

to produce beneficial geopolitical results‖ –  entails that it is these economic 
techniques of statecraft that, ―while aptly describing much of foreign policy 
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Concept of Geo-economics: 

Geo-economics is fast emerging as the most potent instrument of statecraft 
and it is gradually gaining space in discourse on international relations by 
relegating geopolitics to the background. Countries like China and Russia are 
resorting to the systematic use of economic instruments to accomplish 
geopolitical objectives to undermine the US interests, which is still committed to 
geopolitical means of statecraft and ignores the increasing significance of geo-
economics; thereby, allowing the global geo-economic playing field tilting 
against Washington.  

Undoubtedly, the term ‗geo-economics‘ has gained salience in 

contemporary narratives on international relations; nevertheless, the works of 
many scholars (Cowen & Smith, 2009; Gagne, 2007; Luttwak, 1990; Baldwin, 
1985; and Decastro, 2000) make it discernible that definitions of the term ‗geo-
economics‘ provided by these scholars are mostly ambiguous and almost fail to 

provide a specific working definition. Scholars like Richard Youngs (2011) are 
inclined to focus on the use of geo-economics or military might for economic 
ends and in this regard Youngs (2011) defines it thus: ―Geo-economics denotes 
the use of statecraft for economic ends; a focus on relative economic gain and 
power; a concern with gaining control of resources; the enmeshing of state and 
business sectors; and the primacy of economic over other forms of security‖ 

(Youngs, 2011:4). 

Thirlwell (2010) attempts to define geo-economics more broadly, as ‗the 

entanglement of international economics, geopolitics, and strategy‘; and similar 

definition is offered by Setser and Swartz (2009) when they define geo-
economics simply as ―anything that touches on both the economy and 

geopolitics.‖ Samuel Huntington (1993) tries to divide ‗geo-economics with 
economic competition, labeling the instruments of power to be focused around 
productive efficiency, market control, trade surplus, strong currency, foreign 
exchange reserves and so on (Huntington, 1993). Scholars like Babic (2009) 
primarily stress on trade and protection of industries. Admittedly, such scholars 
have attempted to provide a kind of catch-all definition of geo-economics; 
nonetheless, such definition obscures more than it clarifies (Blackwill & Harris, 
2016: 20).   

Blackwill & Harris (2016: 20-21) opine that available definitions and other 
earlier interpretations of geo-economics are useful, but they are also imperfect 
because none of them succeeds in comprehensively capturing the phenomenon 
that seems most responsible for ―the term‘s recent resurrection: the use of 

economic instruments to produce beneficial geopolitical results.‖ Accordingly, 

Blackwill & Harris define geo-economics as ―the use of economic instruments 
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shift of perception about India in the Gulf region is perhaps based on a ‗new 

constellation‘ in which India is increasingly looked upon as a reliable non-
partisan global player which can positively help in managing conflicts and 
restoring peace and tranquility in the region. Prospects of a dawn of a new era of 
deepening ties between India and the GCC states are seemingly bright in view of 
Arabian Gulf region‘s eastward shifting economic engagements, burgeoning 

trade and investment linkages.  

Undoubtedly, the Arabian Sea geographically divides India and the Arab 
Gulf Region; India has vital stakes in the stability, security and economic well-
being of the region. The economic, political, and security policies of the 
countries of the region are increasingly determined by the GCC and its member 
countries are marching ahead rapidly with their economic integration efforts. 

India‘s centuries old historical ties with the GCC states, together with 

growing energy, economic and investment opportunities, and the presence of 
about 4.5 million Indian workers in the region, assume immense significance for 
India. Increasing mutually beneficial interaction in the realms of economics, 
trade and energy in recent years has seemingly envisaged a pattern of 
interdependence between India and the GCC due to their strategic position and 
central role in the current energy security discourse.  

The contemporary strategic environment obtaining in the Arab Gulf region 
entails local, regional and global implications. Availability of massive oil wealth 
and burgeoning economic growth have been instrumental in envisaging 
unprecedented transformation in the social, political, economic, cultural and 
strategic realms of the Gulf region.  Security and strategic perceptions of the 
GCC members are pervasively influenced by certain favourable and adverse 
domestic, regional and international factors. 

Geographical proximity and perception of an emerging global power make 
India a reference point for the Arab Gulf countries as a potential partner in their 
quest for managing the evolving geo-economics to attain geopolitical objectives. 
This shift of perception about India in the Gulf region is perhaps based on a 
‗new constellation‘ in which India is increasingly looked upon as a reliable non-
partisan global player which can positively help in managing conflicts and 
restoring peace and tranquility in the region. Prospects of dawn of a new era of 
deepening ties between India and the GCC states are seemingly bright in view of 
Arabian Gulf region‘s eastward shifting economic engagements, burgeoning 
trade and investment linkages.  
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Thus, the contacts between the Arab world and India in the hoary past in 
different fields were mutually beneficial which paved way for strengthening the 
pattern of relations between the two sides on a strong edifice in the centuries to 
come (for More details see: Ibid: 185-187). 

After the independence of India in 1947, and during the era of the two 
leaders,   Jawaharlal Nehru and Jamal Abdelnassier, these relations reached its 
glory age particularly after the Non-Alignment Conference in Bandung 1955. 

In the Contemporary period, and as a consequence of the withdrawal of the 
UK from the east of Suez at the end of the 1960s and the early beginning of 
1970, accompanied by the independence of Arabian Gulf countries, a new era of 
the relations started between India and the Arabian Gulf Region countries.  

So in this period and up to date, the Arabian Gulf Region, represented by a 
collective entity in the form of Gulf Cooperation Council (GCC), especially 
after it established in May 25, 1981, occupies tremendous significance for India, 
especially in geo-economic terms.  

Undoubtedly, the Arabian Sea geographically divides India and the Arab 
Gulf Region; nevertheless, India has vital stakes in the stability, security and 
economic well-being of the region. The economic, political, and security 
policies of the countries of the region are increasingly determined by the GCC 
and its member countries are marching ahead rapidly with their economic 
integration efforts. 

India‘s centuries-oldhistorical ties with the GCC states, together with 
growing energy, economic and investment opportunities, and the presence of 
about 4.5 million Indian workers in the region, has an immense significance for 
India. Increasing mutually beneficial interaction in the realms of economics, 
trade and energy in recent years has seemingly envisaged a pattern of 
interdependence between India and the GCC due to their strategic position and 
central role in the current energy security discourse.  

The contemporary strategic environment in the Arab Gulf region entails 
local, regional and global implications. Availability of massive oil wealth and 
burgeoning economic growth have been instrumental in envisaging 
unprecedented transformation in the social, political, economic, cultural and 
strategic realms of the Gulf region.  Security and strategic perceptions of the 
GCC members are pervasively influenced by certain favourable and adverse 
domestic, regional and international factors. 

Geographical proximity and its emergence as a global power makes India a 
reference point for the Arab Gulf countries as a potential partner in their quest 
for managing the evolving geo-economics to attain geopolitical objectives. This 
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Introduction: 

India‘s commercial and cultural links with the Arab world are said to have 

existed since the third millennium B.C. According to ancient Egyptian 
inscriptions, Queen Hatshepsut of the New Kingdom reportedly sent an 
expedition in 1495 B.C., to India. In the second Millennium B.C. a group of 
Indian military men known as Hittites and Mitannis established their rule in 
northern Mesopotamia, who worshipped Indian gods, Mitra, Varuna, and Indra, 
and taught the people of the region horse breeding and breaking (Majumdar, 
1931). 

The advent of Achaeminids in Persia (549 B.C.) brought India into wide-
ranging contact with the outside world. The construction of the Nile canal, 
exploration of the Indian Ocean from the Arabian Gulf to the delta of the Indus 
and then to the apex of the Red sea, all contributed to this (Ibid). 

Dionysus was sent by Ptolemy Philadelpus to the Mauryan court, and left an 
account of India. The Mauryan kings also sent ambassadors to the Egyptian 
court. It is said also that the rulers of Syria had good relations with the rulers of 
India. Antiochus of Syria (206 B.C.) maintained a direct contact with India 
(Ibid; Elliot and Dowson, 1867: 433-435).  

India‘s commercial relations with the Arab world was established between 

the merchants of the Kulli culture in southern Baluchistan and those of early 
dynastic Sumer, probably soon after 2800 B.C. The Harppa civilization may 
have established contact with the West about 2000 B.C. By the later historic 
times in Mesopotamia, Indian cotton was known under the name of Sindhu, and 
it passed into Greece in the form of Sindon (Ibid, p.203). 

The earliest recorded Indo-Arab intellectual contact came in 771, when a 
Hindu astronomer and mathematician reached Baghdad, bringing with him a 
Sanskrit work (Brahma Siddhanta by Brahma-Gupta) which he translated into 
Arabic with the help of an Arab mathematician. Titles of three other works on 
astronomy translated from Sanskrit have been preserved by Arab bibliographers, 
and Siddhanta, came to be known in Arabic as "Sind hind,‖. He had the greatest 

influence on the development of Arab astronomy. In mathematics the most 
important contribution of the subcontinent to Arabic learning was the 
introduction of what are known in the West as "Arabic numerals," which Arabs 
themselves call "Indian numerals" (al-resume-al-Hindiyyah) (Ibid :185-187). 

In addition to that, and before the rise of Islam the peaceful contacts of the 
Arab sailors and traders, with India played a very positive role in developing the 
relations between India and The Arab World. And soon after the rise of Islam, 
the Arabs established a very important; social, as well as, Economic and trade 
contacts in a number of major ports such as Cambay, Chaul, and Honawar. 
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  Moreover, the study also sees that the consequences of the Indo-GCC 
bilateral relations have played an important role in the GCC political options. 

 

I.ix-   Previous Researches: 

Relations between India and the Arab Gulf Region is a fertile area of 
academic research and it has attracted considerable attention. However, this 
paper focuses on the emerging dynamic concept of geo-economics and its 
increasing application at the regional and global levels to ascertain as to how 
geo-economics can help in complimenting and supplementing these interests 
of India and the Arab Gulf region. 

          That's means, the title under study, which it‘s the Indo-GCC 
relations, required a multi-variant approach in dealing with different aspects 
of the problem. The topic involved a historical descriptive study of the 
available sources both in published as well as in archival form. And due to 
the absence of some written comprehensive source material we investigated 
the different aspects of the material from different primary and secondary 
sources. These sources included India-GCC manifestoes, official documents, 
writings, speeches, autobiographies and the official correspondences between 
the related departments of both partners; India and GCC. 

1. x- Results and Conclusion: 

Trends emerging from the analysis of this Paper demonstrate that both sides 
are eager to further their geo-economic relations in terms of increased 
cooperation in the realms of bilateral trade, energy cooperation, investment and 
well-being of the India Diaspora for their mutual interests and for ensuring the 
stability and security of both regions.  

1. xii- Bibliography: 

There is no special bibliography attached to this paper. The bibliography is 
given in the form of references at the end of the Paper. 

1. xii- Outline of the Study: 

Outlines of this Paper are as follow: 
(1) Introduction; 
(2) Concept of Geo-economics; 
(3) Economic Ties; 
(4) Energy Ties; 
(5) The India Diaspora; 
(6) Conclusion and Prospects;  
(7) References. 
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ideas. While a comparative method has been followed to clarify the concepts in 
unstable political circumstances. Meanwhile, the materials available in both 
primary and secondary sources have been used to present an objective and 
neutral analysis. 

 

I.vii- Questions of the Study: 
This study is important in the sense that it attempts to provide an integrative 

and analytical description to understand the nature of contemporary Indo-GCC 
Geo-Economic Relations. In addition to that, the study also tries to analyze 
India‘s interest in the Gulf region, particularly the GCC, and briefly discusses 

the course of economic relations evolution since its inception. 
While attempting to discuss this title the study will try to answer the following 

questions: 

a. What are the main factors influencing the formulation of Indo-GCC Geo-
Economic Relations? 

b. Is there any kind of obstacles preventing India‘s interest strategy in the 

GCC to be achieved?  
c. How the unstable political situation in the Gulf region affected Indo-GCC 

relations? 
d. To what extent is the influence of the regional or international factors in 

the present Indo-GCC relations, particularly, at the economic activity? 

The concern is to find answers to these basic questions in the attempt to 
identify the main elements which can participate positively in the promotion of 
the development of the mutual interests between India and GCC. The intention 
is to provide forward-looking analysis of current conditions, and future needs for 
a correct path for mutual interests for both parties. 

 

I.viii- Hypothesis of the Study: 
This study proceeds with the assumption that the Indo-GCC relations reflect 

the mutual, equal relations, and real interests, and does not hide any kind of 
strategic domination. Therefore, India's Geo-Economic interests in the GCC are 
fair and according to international law and regulations. 

In addition to that, the study believes that the Indian manpower in the GCC, 
plays a positive factor in the sustainable development in these countries, without 
any kind of negative political, demographic, social or cultural goals. 

  Also, the study believes that India, with its deep-rooted, economic as well 
as political, relations with the GCC, plays an essential role in the balance of 
power, stability, and security of the Gulf region.  
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influenced by changes with other foreign policies, whether they were Gulf 
Arab Countries, regional, or international. This, of course, forms 
instability in Indo-GCC relations. 

c. The overlap of the influence has three dimensions: GCC and the 
international community; especially the USA.  The task to manage 
between these three-dimensions is not an easy task for a researcher who 
tries to build a neutral framework for the study of Indo-GCC relations. 

1. iv - Limitations:  

The analysis in this paper is mainly confined to geo-economical aspects of 
India‘s relations with Arab Gulf countries. 

 

1. v-Theoretical Framework of the Study:  

A brief theoretical framework is developed to analyze the concept of India‘s 

geo-economics and the study is descriptive, comparative and analytical in 
nature. 

In the meantime, this study commits to objectively and neutrally analyze the 
facts with respect to the contradiction in the different views where such 
discrepancies reflect the contradiction of interests, goals, and means. 
Consequently, this study will objectively try to show both the strong and weak 
points of Indo-GCC Relations. 

In addition to that, the theoretical framework has been developed around the 
concepts of Geo-Politics, as well as, the Economic Interests and Relations. 
While briefly showing the concept of Economic Relations, the focus of the 
analysis has been made on Energy and manpower.  Similarly, the concept of 
political Relations has been theoretically examined with its own field. While the 
concept of current; Indo-GCC Political and Economic Relations has been 
analyzed in its historical and comparative contexts.  

 

1. vi- Methodology of the Study: 

Standard tools of research and techniques were followed in this paper. In 
addition to that, this study follows the historic methodology that helped the 
researcher analyze and explain all related information by referring to different 
resources, particularly, the official one from both sides; India and the GCC.  

It also is essential to refer to the constructive method in this study in order to 
find out the reasons behind the different Geo-political views of both sides. The 
elaborate use of historical, comparative and analytical methods of research has 
been made in this study.  Historical evidence has been cited to substantiate 
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Preface  

Purpose of the Study and its importance:  

The purpose of the study is to analyze the geo-economics of India‘s Stakes 

in the Arabian Gulf Region. This study assumes that India attempts a 
preliminary appraisal of the role of the Geo-Economic factory and its part in the 
economic relations with the GCC, particularly in the fields of energy, labor, and 
other related sectors of cooperation  

Also, this study tries to focus on promoting political and economic elements 
which can play a positive role in developing the relations between the two 
regions. 

1. ii- Objectives of the Study: 

a. The study will trace the eras of the relations between India and GCC, 
particularly in the economic field and discusses the geo-economic effects on 
the political relationship. 

b. Shed light on the circumstances; internally, regionally, and internationally 
that led to this stage of an advanced Indo-GCC Economic relationship. 

c. The study will analyze, specifically, the role of energy and manpower in the 
development of the Indo-GCC relations. 

d. Also, this study will trace the obstacles and the main problems facing the 
development of Indo-GCC Economic relations. 

1. iii–The Problem of the Study:  
In the wake of geo-economics gaining precedence over geopolitics in 

international relations, India‘s interests in the Arab Gulf Region need to be 

redefined in geo-economic terms to ascertain as to how India is safeguarding its 
geo-economic interests in the changing scenario and what it needs to do more in 
terms of economic and trade relations, ensuring energy security, eliciting 
investment and maintaining sustainable inflow of remittances, etc. These are the 
main problems discussed and analyzed in this paper. 

In addition to that, this study encountered some difficulties and queries that 
can be summarized as follows:  

a. Scarcity of neutral, as well as, specialized academic research in the geo-
politics field and its effect on the economic relations specifically.   

b. The International Relations of any country is usually subjected to some 
changes. This feature is to the foreign political behavior of any decision-
maker due to the changes of its international interests, particularly the 
economic side, whether in the short or long term. India is not far from this 
role, for it has its own realm of national interest and therefore, it will be 
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Abstract 

The Arabian Gulf region is of immense significance for India from a geo-
economic perspective in terms of economic and trade relations, energy security, 
overseas investment, and presence of huge Indian Diaspora there, which in turn 
impacts upon India‘s geopolitical interests in that region. Indian presence in the 

Gulf region has developed into a vibrant relationship over the years. With the 
emergence of India as a rising economic power and with the Gulf region 
simultaneously witnessing spectacular economic growth, geo-economic trends 
are reinforcing mutual interdependence. India has come to realize the 
importance of further consolidation of its already friendly relations with the Gulf 
Cooperation Council (GCC) member countries. In the wake of geo-economics 
gaining precedence over geopolitics, this article attempts to analyze geo-
economics of India‘s stakes in Arab Gulf region in terms of economic and trade 

relations, energy security, investment and remittances from this region.  

Keywords: Geo-economics, Gulf Cooperation Council (GCC), Arab Gulf, 
India, energy security, Indian Diaspora.  
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